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José Juan Arrayales Gutiérrez
Resumen profesional
Lic. En Comercio Internacional, con 7 años de experiencia como responsable operativo en desarrollo de proyectos sobre insumos estratégicos (commodities) y servicios. Administración efectiva de los inventarios, logística de embarques, planeación de la producción. Proyectos de inversión, alianzas de compras afines (procurement) con empresas líderes. Hasta mayo del 2005 responsable corporativo de los insumos y servicios estratégicos por más de 2,500 mdp anuales.

A partir de agosto del 2006 hasta mayo del 2007, desempeñé cargos de logística de abastecimientos de materia prima y comercio exterior.
Experiencia profesional

SONORA AGROPECUARIA, S.A. DE C.V. (Navojoa, Son.)

Logística de Aduanas/Comercio Exterior, Marzo 2007 – Mayo 2007.
Puesto de nueva creación, responsable de documentar la normatividad y procesos administrativos y operativos en lo referente a las importaciones y exportaciones.
SONORA AGROPECUARIA, S.A. DE C.V. (Navojoa, Son.)

Abastos de Importaciones, Agosto 2006 – Marzo 2007.
Puesto encargado de las negociaciones de compra de la materia prima importada, así como la logística integral con aduanas y compañías transportistas. 

BACHOCO, S.A. DE C.V. (Celaya, Gto.)

Gerente Corporativo de Suministro, Octubre 2004 – Mayo 2005.

Puesto de nueva creación, responsable de la cadena de Suministro de la compañía, desde los insumos, servicios, gastos mayores e inversiones de capital, administrando recursos materiales y financieros para 7 divisiones operativas y tres mandos corporativos. 

BACHOCO, S.A. DE C.V. (Tecamachalco, Pue.)

Jefe Divisional de Compras, Octubre 1997 – Septiembre 2004

Responsable de las áreas de abastecimiento, servicios y materia prima (elaboración de alimento balanceado autoconsumo y venta a terceros), para las operaciones de Morelos, Puebla y Veracruz, con una estructura de 8 gentes. 

BACHOCO, S.A. DE C.V. (Celaya, Gto.)

Profesionista en Desarrollo, Abril 1997 – Septiembre 1997

Puesto multifuncional de entrenamiento que desarrollaba tareas de las diversas áreas de la Dirección de Compras (importaciones, cosechas, investigación de mercados), a quien se le reportaba. Tenía la finalidad de promover jóvenes ejecutivos (recién egresados) en la organización.

Educación



Universidad La Salle Noroeste, A.C., Cd. Obregón, Son.

Tesis: “Diagnóstico de Competitividad  enfocado a la exportación de las empresas más representativas del Sur de Sonora, en el ámbito del TLC”.



Educación Corporativa

Seminario de Liderazgo para la Transformación, Lic. Pablo López Carrasco, Consultor de “Change Management”

Diplomado en Administración de Compras y Desarrollo de Proveedores, ITESM, Campus Querétaro.







